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Programme Grande Ecole 
Concours d’accès en 4ème année 

Session de Juillet 2017 
Epreuve de Spécialité 

« Management International & 
Logistique » 

Durée : 3 heures 
 

----------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 
 
Partie I : Economie Internationale (08 points) 
 
I. Présentez, sous forme de dissertation argumentée et structurée  
 

« Processus d’agglomération spatiale et échanges commerciaux » 
 
 
 
II. Définissez en quelques lignes (maximum 2) les notions suivantes :  
 
1. Balance commerciale 

…………………………………………………………………………………………………….
……………………………………………………………………………………………………. 

2. FMI 
…………………………………………………………………………………………………….
……………………………………………………………………………………………………. 

3. Théorie des dotations factorielles (HOS) 

…………………………………………………………………………………………………….
……………………………………………………………………………………………………. 

 
 
 
  



 2 

Partie II : Marketing (06 points) 
 
Cochez la ou les bonnes réponses.  
 
1. Que veut dire une analyse « SWOT » ? 
 Une analyse des forces et des faiblesses uniquement   
 Une analyse des forces, des faiblesses, des opportunités et des menaces   
 Une analyse des opportunités et des menaces uniquement     
 Une analyse essentiellement interne de l’entreprise 

 
2. Quel est l’objectif principal d’une distribution directe ? 
 Être plus proche de ses clients     
 Contrôler l’ensemble des intervenants dans le circuit de distribution  
 Vendre plus rapidement 

 
3. Lequel de ces outils ne fait pas partie des moyens de communication : 
 Le Bouche à Oreille 
 Le Marketing Sensoriel 
 Les promotions des ventes 
 Les Relations Publiques 
 Le Sponsoring 
 

4. Un ambassadeur de la marque est …. 
 Un client qui vend les produits de la marque 
 Un client qui n’achète que de la même marque 
 Un client fidèle qui émet des commentaires positifs sur la marque 
 Un client qui émet des commentaires positifs sur la marque 
 

5. Une marque ombrelle est …. 
 Une marque utilisée pour tous les produits de l’entreprise 
 Une marque caution 
 Une marque mère 
 Toutes ces réponses sont justes 

 
6. A quel moment du cycle de vie du produit les prix augmentent ? 
 En phase de Croissance     
 En phase de Déclin       
 En phase de Lancement        

  



 3 

Partie III : Finance - Répondez en cochant la ou les réponses justes (06 
points) 
 

Q1 - Répondez par vrai ou Faux aux affirmations suivantes : 
Affirmations Vrai Faux 

Dans le budget de trésorerie, les encaissements et les décaissements 
doivent être portés TTC 

  

L’objectif du Trésorier est d’avoir un montant de disponibilités le plus 
élevé possible 

  

La date de valeur d’une opération est la date à partir de laquelle la 
somme correspondante est prise en compte pour le calcul des intérêts  

  

L’affacturage est une technique d’externalisation du recouvrement des 
créances de l’entreprise 

  

 
Q2 - Soit une entreprise créée le 01/07/2010 qui vous donne quelques informations sur sa 
situation avant inventaire au 31/12/2016 : 
 
La situation du compte matériel et outillage se présente comme suit :  

Comptes SD SC 
Mat et out 950 000  
Amort du mat et out  336 250 

 
Le compte Matériel  et  outillage se compose de trois machines : 

- M1 acquise à la création pour 250.000dhs HT et  amortissable sur 10 ans  
- M2 acquise un an après M1, amortissable  sur 8 ans  
- M3 acquise le 01/07/2015 à 400 000 dh HT,  

Les trois machines sont amortissables selon le système linéaire. En outre au 30/09/2016, 
M2 est cédée à 50 000 dh par chèque, le comptable n’a passé aucune écriture suite à 
cette cession : 

  
 Rép. a Rép. b Rép. c 
Question 1 : Quelle est la valeur d’origine la machine M2 ? 300.000 250.000 200.000 
Question 2 : Quel est le taux d’amortissement de la machine 
M3 ? 

12.5% 10% 15% 

Question 3 : Quelle est la valeur de la dotation 
d’amortissement de l’an 2015 pour M3 ? 

60.000 45.000 30.000 

Question 4 : Pour la régularisation de la cession de M2, de 
combien faut-il créditer le compte 2332 Mat et Out ? 

159.375 140.625 300.000 

 
Q3- Etat des créances douteuses au 31/12/16 : (Taux de TVA : 20%) 
 

Clients Créances 
TTC 

Provision 
2015 

Règlement 
courant 2016 

Observations 

Anciennes créances :  
- OMAR 
- ANIS 
- KAMIL 
-SALIM 
 

 
31.200 
79.200 
36.000 
120.000 

 
6000 

10.000 
11.000 
50.000 

 
40% de la 
créance  
19.200 
24.000 
120.000 

 
- Règlement pour solde 
- Porter la provision à 60% du 
solde 
- On pense récupérer 70% du 
solde 
- Recouvrement total   

Nouvelles créances :  
- OTHMANE 
- MEHDI 

 
52.500 
26.400 

 
- 
- 

 
- 
- 

 
- On estime perdre 40% de la 
créance 
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- Insolvable 
 
 
 
 
 
 
 

Remplir le tableau suivant selon la situation de chaque client au 31/12/2016 ? 
 

Client Perte Certaine Dotations de l’exercice 2016 Reprises de l’exercice 2016 
OMAR    
ANIS    
KAMIL    
SALIM    
OTHMANE    
MEHDI    
 
 
Q4 - Cochez pour chaque situation la bonne imputation à effectuer en fin d’exercice tout en indiquant le 

montant à régulariser : 
 

    

Cessions au titre de 
l’exercice 

 

Désignation Nombre 
Prix d’Achat 

Unitaire 
Provisions 

2015 
Quantité 

Prix de 
cession 
unitaire 

Cours au 
31/12/2016 

Titres de participation             
CIH 1.000 330 20.000  - -  340 
HPS 800 1.190 24.000 200 1.300 1.220 
Titres et valeurs de placement            
SNEP 500 380 10.000 -   - 360 
AUTO HALL 500 110 5.000 250 115 105 

 
Remplir le tableau selon la situation de chaque titre au 31/12/2016 ?   

 
Titres Dotations Reprises 
CIH  

 
 

HPS  
 

 

SNEP  
 

 

AUTO HALL    
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