During the admission interview to join HEM, Mr. SAYARH, general manager of
HEM, to whom I hold a great deal of respect tested my audacity and drive, with a
tricky question that he and I still remember until now. My answer was “"yes I can”.

That interaction had set the tone for the rest of the curriculum. Whether it was a
technical course on Marketing or a seminar on International Politics, the professors
made sure we don’t lack confidence no matter the subject.

I was lucky to have had one of the most brilliant minds, who helped shaping what
will become the person I am today. When I look back at my 17 years career, so far in
4 different international IT companies, the places I have been to, the experiences I
had both at the personal and professional level. I remember clearly that day during
the interview, that my first lesson was: Those who dare taking risks will either win
or learn. HEM have been more than a business school to me, it was a school of life,
and for that I will be forever grateful.

Adil HOUSNI
Promotion 2003
Spécialité Marketing

Sales Manager - Afrique Francophone
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Secteur d’activité : Technologies et services de I'information

HEM, une école de haut niveau, polyvalente et pluridisciplinaire, qui m’a permis
de développer mon savoir-faire et mon savoir étre.

En effet, avec le Programme Grande Ecole, j'ai pu développer les compétences
techniques, culturelles ainsi que le sens de la rigueur, de la responsabilité et de I'agilité.

Ceci a été favorisé par les formations de qualité complétées par, d"un coté les projets
de développement personnel (Prolib®, conférences, ateliers para-pédagogiques), et
' d’un autre coté, par les stages qui favorisent la synergie avec le marché du travail
et constituent donc un allié déterminant pour la réussite de sa vie professionnelle !

Soufiane EL MIDAOUI
Promotion 2011
Spécialité Finance d’entreprise

Responsable Controle de Gestion
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Secteur d’activité : Agroalimentaire
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A HEM, nous avions une bonne combinaison entre professeurs
«académiciens » et professeurs du monde professionnel qui occupaient des
postes de responsabilité. Cet équilibre de profils dans le corps professoral
nous permettait une excellente ouverture sur le monde de l'entreprise
tout en acquérant des bases théoriques solides.

Des enseignants qualifiés, a l'écoute, trés accessibles, toujours la pour
nous... Ils nous orientaient, nous conseillaient et
témoignaient également de 'évolution et de la progression qu’ils nous
voyaient réaliser tout au long du cursus HEM.
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Mohamed BENNIS 1z{eq &
Promotion 2000 \> gL '
Spécialité Marketing -

Cluster Manager Maghreb
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Secteur d’activité : Transports Maritimes
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