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POURQUOI INTEGRER HEM ?
TEMOIGNAGES DE NOS LAUREATS INTERNATIONAUX

ee Dk ee
Disposant d’un corps professoral académiquement qualifié, HEM HEM m'a aidée a me développer sur le plan personnel grédce aux activités
Business School m'a permis d'affermir aussi bien mon savoir-faire parascolaires auxquelles jai participé tout au long de mon parcours et
que mon savoir-étre. La formation de HEM m'a offert de multiples qui ont contribué a mon épanouissement, stimulé ma créativité et
atouts qui me permettent aujourd’hui d'exceller et de me développé ma confiance en moi. Des qualités qui me sont trés utiles
différencier dans ce que jentreprends @ g aujourd'hui dans le monde de fentreprise @ g
Soumaila TERA - Burkinabé, Lauréat HEM 2017 Sandrine BROU - Ivoirienne, Lauréate HEM 2016
Spécialité Finance d’Entreprise Spécialité Finance d’Entreprise
Accountant Specialist - Lafarge Holcim Business Service Center - Maroc Contréleur de Gestion - Atlas Hospitality - Maroc
HEM EN BREF PROGRAMME GRANDE ECOLE
® 30 ans de leadership dans I'enseignement supérieur privé en Le Programme Grande Ecole de HEM s'articule
management (Business School) au Maroc et grande notoriété principalement autour de trois dimensions :

nationale et internationale
1. Unprogramme reposant sur des enseignements techniques

® Un excellent taux d’insertion professionnelle de ses lauréats et théoriques alliant compétences et culture générale.
® Un réseau de plus de 50 partenaires académiques a travers le 2. Une démarche interactive et participative nécessitant
monde offrant plusieurs opportunités d’échanges a l'international limplication de I'étudiant, le travail en groupe et
. . . . I'auto-prise en charge. Une telle approche stimule le
® Partenaire des plus importantes entreprises marocaines et développement de l'esprit d'analyse et de synthése, la
multinationales offrant ainsi de belles opportunités de carrieres capacité créative et le sens des priorités. ’

aux lauréats
3. Des activités associatives, para-pédagogiques et de

® 5 filieres toutes accréditées et en double diplomation avec développement personnel de ['‘étudiant destinées 2

I'iaelyon School of Management - Université Jean Moulin Lyon 3 accroitre le golt du débat orienté vers I'action, a stimuler

, , . . les convictions, au dela de la passion et, en somme, a
Unréseaude 5 campus répartis dans les plus grandes villes du Maroc développer une personnalité engagée et engageante.

Un réseau de plus de 5 000 lauréats

i
Les Spécialités Master du Programme Grande Ecole : ‘l

® Finance d’Entreprise ® Management International et Logistique
® Marketing ® Management des Ressources Humaines
® Comptabilité Controéle et Audit

JEAN MOULIN

En double diplémation avec laem 7\
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SELECTION DES CANDIDATS
La sélection des étudiants internationaux est réalisée, en fonction du pays du candidat, en 2 ou 3 étapes :

®  Sélection sur dossier
® Eventuel test écrit sur place avec le représentant de HEM
® Testdentretien a distance via Zoom, Skype ou éventuellement par téléphone avec la Direction des Relations Internationales de HEM.

QUEL  ACCOMPAGNEMENT POUR
L'INTEGRATION DE LETUDIANT
INTERNATIONAL HEMiste AU MAROC ?

® Une Direction des Relations Internationales dédiée aux
étudiants internationaux de I'admission jusqu’a 'obtention du
Visa (si besoin)

® Un accompagnement et coaching de I'étudiant pour son
intégration universitaire et sociale au Maroc

® Une assistance dans les démarches administratives

COMMENT SE LOGER ?
® Résidence étudiante «Oasis», partenaire de HEM sur
Casablanca

® La location ou colocation d’appartement, prés des
campus de HEM Casablanca et Rabat, par le biais
d’agences immobiliéres partenaires de HEM

Pour toute information, priére de prendre contact
avec le représentant de HEM

Ou rendez vous sur hem.ac.ma
pour tous les détails sur les conditions d’admission

Possibilité d’inscription en ligne



PARTENAIRES ACADEMIQUES
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+212522525252 +212537 6526 26 +212524381717

hem@hem.ac.ma ‘a hem.rabat@hem.ac.ma | hem.marrakech@hem.ac.ma
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